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Le Parcours

de I’Acheteur:
Votre Chemin
vers la Propriété
d’Entreprise

Commencez Fort: Définissez Vos Objectifs

Avant de vous lancer dans l'achat d’une
entreprise, prenez le temps de définir une vision
claire. Que souhaitez-vous accomplir sur le plan
personnel et financier? Identifiez une entreprise
qui correspond a votre style de vie, vos valeurs
et vos objectifs financiers. Utilisez des outils
comme la feuille de travail « Mes objectifs »
pour établir votre budget et évaluer votre accés
au capital. Un bon départ vous permettra de
rester sur la bonne voie et de saisir la bonne
opportunité.

Connaissez Vos Options: Familiarisez-vous
avec les Structures d’Entreprise

Toutes les entreprises ne se valent pas!
Comprendre les différentes structures—comme
les entreprises individuelles, les partenariats
et les corporations—peut avoir un impact sur
votre transaction. Apprenez a distinguer les
achats d’actifs des achats d’actions, ce qui vous
préparera a prendre des décisions éclairées sur
le type de transaction qui correspond le mieux a

vos objectifs et a votre tolérance au risque.

RESTEZ CONNECTES SUR LES RESEAUX SOCIAUX !

Chercher ou Chasser: Ou et Comment
Trouver des Opportunités

Ne vous contentez pas de chercher—chassez!
Bien que les annonces en ligne soient un bon
point de départ, elles contiennent souvent des
informations incomplétes. Pour une approche
plus ciblée, utilisez votre réseau ou contactez
directement les propriétaires pour découvrir
des opportunités cachées. La bonne entreprise
pourrait étre plus proche que vous ne le pensez!

Contactez les Vendeurs: Faites une Bonne
Premiére Impression!

Contacter un vendeur peut sembler intimidant,
mais c’est une étape cruciale, et les premiéres
impressions comptent! Montrez un intérét
sincere, posez des questions pertinentes et
inspirez confiance pour établir une relation de
confiance. Cette relation est essentielle pour
conclure 'accord, alors prenez le temps de vous

Passez a la Prochaine Etape : A.C. et L.I

Prétaallerdel’avant? Unaccorddeconfidentialité
(A.C.) garantit la confidentialité lorsque vous
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explorez les détails de [I'entreprise. Lorsque
les choses deviennent sérieuses, une Lettre
d’Intention (L.l.) montre votre engagement et
précise les termes clés, préparant le terrain pour
la vérification diligente et la négociation.

La Force du Groupe: Constituez Votre Equipe

Le succés ne se réalise pas seul. Chaque
entrepreneur a besoin d’'une équipe de soutien
solide. Entourez-vous de professionnels—
comptables, avocats, banquiers et conseillers—
qui peuvent vous guider a travers les complexités
financiéres, juridiques et stratégiques. Votre
équipe est votre arme secréte pour une transition
en douceur.

Réalisez Votre Réve: Soyez Creéatif avec le
Financement

Comment financerez-vous votre réve? Du
financement par le vendeur aux rachats par
la direction, de nombreuses options s’offrent
a vous. Créez une « pile de financement » en
combinant différentes stratégies pour répondre
a votre budget et aux besoins spécifiques de
I'entreprise.

Connaissez les Chiffres: Comprendre les Etats
Financiers

Méme si vous (espérons-le) avez un comptable
pour vous aider a analyser les états financiers
recus lors de la vérification diligente, il est
important de comprendre les bases par vous-
méme. Les bilans et les états des résultats
révelent la santé et la stabilité financiéres d’'une
entreprise. Cette connaissance de base vous
aidera a évaluer si une entreprise est rentable,
stable et vaut votre investissement. Avec de la
pratigue, cesdocuments deviendront votre feuille
de route pour comprendre le fonctionnement de
'entreprise et son adéquation a vos objectifs.

RESTEZ CONNECTES SUR LES RESEAUX SOCIAUX !

Evaluation: Déterminez la Valeur de
PEntreprise

La grande question: Quelle est la véritable valeur
de cette entreprise? L’évaluation implique de
calculer des éléments tels que les revenus et
les multiples pour arriver a un chiffre réaliste.
Familiarisez-vous avec des termes comme BAIIA
(bénéfice avant intéréts, impots, dépréciation et
amortissement) et RSD (revenu discrétionnaire
du vendeur). Ces outils vous permettront de
préparer une offre solide et de mieux comprendre
la valeur de I'entreprise.

L’Etape Finale: Concluez ’Affaire
avec Votre Equipe

Apres la vérification diligente, finalisez
'accord d’achat et préparezles documents
de cldéture, y compris le contrat de vente,
le transfert de propriété intellectuelle,
les baux et autres éléments nécessaires.
Souvent, un compte séquestre est utilisé
pour conserver les fonds jusgu'a ce
que toutes les conditions convenues
soient remplies et que la propriété soit
officiellement transférée. Une fois cela fait,
mettez a jour les mesures de conformité,
comme les licences, les permis et les
assurances. Avec tout en place, il est
temps d’assumer votre nouveau role et
d’amener I'entreprise au niveau supérieur.
Votre aventure commence maintenant!
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